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Acciona no integrara
con Endesa sus fabricas
de aerogeneradores

EurorA PReEss Madrid

Acciona ha segregado el ne-
gocio de fabricacion de ae-
rogeneradores de Acciona
Energia, filial de renovables
del grupo de la que hasta
ahora formaba parte, ante
la proxima fusién de los ac-
tivos de energia verde dela
empresa con los de su par-
ticipada Endesa.

La escisién, publicada en
el Boletin Oficial del Regis-
tro Mercantil (BORME), se
realiza para facilitar este pro-
ceso de fusion en que ac-
tualmente trabajan Acciona
vy Endesa, segiin indicaron
fuentes del sector.

De esta forma, no forma-
ra parte de la sociedad re-
sultante dela integracion los
activos que Acciona tiene
para el disefo, fabricacion y
montaje de aerogeneradores
de tecnologia propia, inte-
grados en la firma Acciona
Windpower, a su vez hasta
ahora dependiente de Accio-
na Energia.

La creacion de una nueva
sociedad de renovables a
partir de la fusién delos ac-

Klpha preve plicar

tivos en la materia de Ac-
ciona y Endesa es uno de los
puntos del pacto que el
grupo de la familia Entre-
canales firmé con Enel en
2007 para hacerse con el
control de Endesa.

En el texto se indica que
formarian parte de esta so-
ciedad los activos definidos
como “instalaciones de pro-
duccién en régimen especial
en la normativa espanola, ex-
cluyendo expresamente la
cogeneracion e incluyendo el
biocombustible”

Acciona Windpower dis-
pone de cuatro fabricas de
aerogeneradores, dos de
ellas en Espafna, una en
China y otra en Estados Uni-
dos. Producen anualmente
turbinas que suman una po-
tencial 2.625 Megavatios.

Segin datos del grupo, al
cierre de 2008 habra aero-
generadores Acciona
Windpower instalados en
parques eolicos de doce
paises (Espafa, EE UU, Ca-
nadd, Meéxico, Australia,
China, Corea del Sur, Italia,
Grecia, Francia, Reino
Unido y Polonia).
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su red hasta las 235
farmacias asociadas

TonNI GARGANTE Barcelona

Alphega Farmacia, la prime-
rared europea de farmaecéu-
ticos independientes creada
por Alliance Boots, prevé du-
plicar su presencia en Espa-
na durante los préximos
cuatro meses. La entidad ha
preparado un plan de creci-
miento que preveé pasar de los
125 asociados a los 235 en
marzo de 2009.

El director general de
Alliance Healthcare, J. Faus-
to Ferreira, destacé que “la
red Alphega no es una cade-
na convencional. Pretende-
mos asesorar en el negocio,
convirtiéndonos en una con-
sultoria” Ferreira indico que
el negocio farmacéutico re-
gistrara en los proximos anos.
importantes cambios, que
conllevaran una reduccién de
los méargenes, la pérdida de

SISTAL, S.A.

De conformidad eon el articulo 150 de
la Ley de Socledades Anénimas, se hace
plblico que esta Sociedad, por decisidn
del Socio Unico, acordo trasladar su do-
micilio social dentro de la misma provin-
cia y modificar como consecuencia de lo
anterior la redaccion del articulo 3 de
los Estatutos Sociales que tendra en lo
sucesivo |a siguiente redaccion:

“Articulo 32.-Domicilio: La So-
ciedad tiene su domicilio en Madrid,
calle General Varela 33, 27 planta,
puerta 11, donde se prevé ha de radi-
car su efectiva administracion y direc-
cion, sin perjuicio de las Delegacio-
nes, Agencias o Sucursales que el
Administrador podra establecer, tras-
ladar o suprimir”

Lo que se hace publico para conoci-
miento general.

Madrid, 25 de noviembre de 2008

Don Roberto Martinez Ferndndez,

Administrador Unico

patentes por parte de los la-
boratorios e incluso una con-
traccion del consumo, “te-
niendo en cuenta que los con-
sumidores se han vuelio
mucho mas exigentes”, ana-
dio. :

Esta situacién ha provoca-
do que la venta de productos
de venta libre en farmacias se
haya reducido un 15% este
ano. En este marco, lared de
Alphega “orienta al farma-
céutico sobre estrategias co-
merciales y de utilizacion del
espacio del establecimiento,
cubriendo también temas
de formacion, ayuda en sis-
temas de marketing y en pro-
mociones de temporada” in-
dico Ferreira. =

Con este concepto, Alphe-
ga cuenta actualmente en
toda Europa. con 1.400 far-
macias adheridas, registran-

: do un alza del 50% este afio.

Junta de ACS para
votar la amortizacion
de la autocartera

La constructora ACS va a lle-
var a acabo la amortizacién
de todas las acciones de su
autocartera, hasta un maxi-
mo del 5% del capital social
emitido, segiin informé6 a la
CNMV.

La medida tendra que re-
cibir el visto bueno de una
Junta General de Accionis-
tas Extraordinaria que se ce-
lebrara el préximo miérco-
les 3 de diciembre.

Los activos esparioles del fondo crean la renovable 9Ren

First Reserve entra en la UE con
Solary laitaliana Ener3

Gamesa

El fondo estadounidense
First Reserve ha inverti-
do mas de 270 millones
de euros en integrar los
activos solares de Ga-
mesa con la italiana
Ener3 y crear su plata-
forma europea de ener-
gias renovables. La
nueva compania, que
funciona desde abril, se
llama 9Ren.

NoemiI Navas Madrid

irst Reserve apuesta
F por crear un gran

grupo de energias re-
novables en Europa y para
entrar con fuerza, el modo
adecuado ha sido hacerse
con actives posicionados en
el sector. En total, ha inver-
tido “mas de 270 millones de
euros’, segiin datos de la em-
presa, en adquirir la filial
solar fotovoltaica y térmica
de Gamesa y la empresa ita-
liana Ener3.

En febrero de este afio, la
espafiola Gamesa comunico
la venta de su division solar
al fondo por 261 millones de
euros. Gamesa Solar habia
obtenido una facturacion el
ano pasado de 207 millones
de euros, un 63% mas que en
2006. El precio de la adqui-
sicion de Ener3 no se ha
hecho piiblico.

El nuevo grupo empresa-
rial, formado por los activos
espainoles e italianos de
First Reserve, se llama 9Ren
y empezo6 su labor en abril.
Tiene previsto invertir mas
de 600 millones de euros en
los proximos cuatro afnos.

Su objetivo es poner en
marcha aproximadamente
400 MW en instalaciones fo-
tovoltaicas, “de las cuales
dos tercios seran suministros
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aicos en un municipio espanol. EFE

Convenio para llevar energia
limpia a la hosteleria

Todos los sectores empiezan
a preocuparse por la soste-
nibilidad de sus negocios y
miran a los especialistas
para aliarse y lograr el aho-
ITO energeético cuanto
antes. Gamesa Solar comu-
nico la semana pasada que
ha firmado un acuerdo con
la Federacién de Empresa-
rios de Hosteleria (Horeca)
con el objetivo de que “los
establecimientos hoteleros

aprovechen al maximo las
energias renovables” Segin

! la nota de la empresa, con
i esta nueva alianza “Horeca

busca incorporar instala-
ciones receptoras de ener-
gia solar para satisfacer sus
necesidades energéticas re-
lativas al agua caliente,
ademas de la adaptacién a
la normativa estatal y euro-
pea. El sector logra asi un
gran ahorro energético™

llave en mano para clientes
y el tercio restante, instala-
ciones en las que el grupo
mantendrid la propiedad?
afirmaron desde la empresa.

Aungque la antigua filial de
Gamesa esta especializada
en energia solar, tanto tér-
mica como fotovoltaica, la
italiana Eners3 tiene proyec-

espanola E

tos en energia solar fotovol-
taica, edlica y tratamiento de
residuos, asi como planifi-
cacion energética de muni-
cipios. Con esta cartera de
desarrollo, 1a empresa ase-
gura que en su plan estra-
tégico también figura “la rea-
lizacién de instalaciones por
un total aproximado de po-
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nte amﬁplima

tencia instalada de 150 MW

hasta 20127

La nueva empresa no pre-
cisa, por el momento, si de-
sarrollara todos los proyectos
en Espana e Ttalia o abrird su
desarrollo a otros mercados
de la Uni6n Europea. Tam-
poco detallaron qué nivel de
facturacion planean alcanzar
en estos cuatro anos.

Gamesa Solar obtuvo, por
su parte, el pasado ano una
facturacion de 207 millones
de euros, un 63% mas que en
2006. El nivel de contrata-
cion a clientes aleanzé los
28,5 MW. Tiene una planta
de fabricacion de paneles fo-
tovoltaicos en Sevilla.

En Espana, la empresa ya
cuenta con 64 instalaciones
fotovoltaicas que suman mas
de 93 MW. De ellas, hay 42
plantas en suelo.

En solar térmico, Gamesa
Solar tiene en funciona-
miento 147 instalaciones y 27
plantas en ejecucién.

capital para acelerar su expansion

S. MILLAN £M. JiIMENEZ Madrid

La consultora tecnologica
espafola Entel tiene previs-
to realizar una ampliacién de
capital de dos millones de
euros, cuyo objetivo es cum-
plir el plan estratégico hasta
2010 que incluye una acele-
racion de los proyectos de ex-
pansion. De esta manera, el
capital social de la compaiiia
quedaria situado en cuatro
millones de euros.

En una entrevista con Cin-
coDias, José Francisco Olas-
coaga, presidente de Entel,
niega que la firma tenga
algiin problema financiero, y
asegura que los bancos siem-
pre han cubierto todas las ne-
cesidades para el circulante.

Ademas, indica que todos los
socios acudiran a la amplia-
cion. En la actualidad, el ca-
pital esti repartido entre una
docena de profesionales y di-
rectivos que poseen en torno
a un 8% cada uno. Olascoa-
ga no descarta que en el fu-
turo entre en el capital algtin
inversor financiero o indus-
trial, si bien advierte que
ahora no es el momento “por-
dque no queremos que se des-
naturalice nuestro proyecto”

El directivo mantiene las
previsiones de crecimiento
de Entel para 2008, en el que
se podria alcanzar una fac-
turacién cercana a 47 millo-
nes de euros, un 38% mas
que en 2007. Olascoaga se-
fala que la empresa va a du-

plicar la facturacion en los
proximos dos o tres anos, y
destaca a la tecnologia como
uno de los sectores que mais
se va a desarrollar, pese a la
crisis, “porque ayuda a las
compaiias y administracio-
nes a mejorar su actividad”

Olascoaga sefnala que el
plan estratégico contempla
una ampliacion de la pre-
sencia geografica, basada
sobre todo en el Pais Vasco,
Cataluna y Madrid. Entel
acaba de abrir una nueva
sede en Vitoria, con 90 pro-
fesionales, desde la que se
ofreceran servicios a. admi-
nistraciones como el Ayun-
tamiento de la ciudad o el
Gobierno vasco, a entidades
financieras como Kutxa y a

empresas como Eroski, Vo-
dafone o Iberdrola.

En el ambito sectorial,
Olascoaga dice que uno de los
objetivos es ganar peso en la
industria y las administra-
ciones publicas. “Estas filti-
mas van a tener que aplicar
mejoras tecnolégicas porque
tienen necesidad de raciona-
lizar sus servicios”, dice, y
afiade que los principales
sectores para Entel son en
estos momentos las finanzas
y las telecomunicaciones. A su
vez, dentro de los servicios, el
directivo apunta que la firma,
que tiene actualmente 1.000
empleados, tiene previsto
ganar presencia en segmen-
tos como la seguridad, el e-
goverment o el software libre.






