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FARMACIA BX

La biotecnologia acumula
acuerdos por 12.000 millones

l Su crecimiento sostenido de ventas es del 20%
anual, cuatro veces el de farmacia. Las grandes
compaiias han subido el 7,6% hasta septiembre

OS negocios conjun-

tos en biotecnologia

ya acumulan un valor
en lo que llevamos de afio de
15.707 millones de délares
(12.082 millones de euros),
sin contar con las adquisicio-
nes, segin fuentes de Cu-
rrent Partnering y Sectoral
Asset Management.

El acuerdo de mayor valor
se firmé6 en enero de este
afio entre Genzyme e Isis,
valorado en 1.900 millones
de délares, igual que el de
Celgene con Acceleron, en
febrero. El de menor valor,
en marzo de este afio, ha si-
do el de Takeda y CellGe-
nesys, por 320 millones de
ddlares.

El sector de la biotecnolo-
gia es un refugio para los
tiempos que corren. La de-
manda de productos y servi-
cios en salud aumenta inde-
pendientemente del ciclo
econ6mico. La biotecnologia
proporciona innovacion y es
parte de la solucién. El cre-
cimiento sostenido de ven-
tas es del 20% anual, cuatro
veces el de farmacia. De he-
cho, los primeros nueve me-
ses de 2008 las grandes com-
pafifas biotecnolégicas han
subido un 7,6% frente a una
caida del 12,7% de las far-
macéuticas.

Segiin la co-gestora de
Pictet Funds Biotech, Car-
men Tang, hay una elevada
lista de productos en proce-
so de autorizaci6n y es pre-
visible un crecimiento soste-
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Falta de efectivo para los proyectos

Si el mercado crediticio si-
gue tan cerrado, alrededor
del 40% de las biotecnolé-
gicas cotizadas apenas
dispondran de efectivo pa-
ra seis meses, seguin Alan
Eisenberg, vicepresidente
de la Biotechnology Indus-
try Organization. La crisis
crediticia “pone atodo el
sector bajo amenazay

nido en oncologia, enferme-
dades metabélicas y virolo-
gia. Durante este 2008, el
ntimero de aprobaciones po-
dria igualar o exceder los re-

puede conducirnos aun
proceso de reduccion de
nuestros proyectos”. Aqui
existe una oportunidad pa-
ra las farmacéuticas. Las
seis mayores han cerrado
el tercer trimestre conin-
versiones a corto plazo por
valor de 83.000 millones
de ddlares, un32% mas
que hace un ano.

cientes niveles historicos.
Este afig, Genentech ha
recibido aprobacién para
Abastan en cincer de mama
y Millenium para Velcade en

mieloma. Ademas, ha habi-
do datos positivos en nuevos
productos. Los datos més es-
pectaculares se han dado en
la compaiia de diagnéstico
Sequenom, con una prueba
no invasiva de deteccién de
sindrome de Down. Tam-
bién ha habido datos clinicos
positivos en Telaprevir para
hepatitis C de Vertex y Hu-
Max-CD20 para leucemia
crénica de linfocitos de Gen-
mab. La FDA ha aprobado
Viread de Gilead Sciences
para hepatitis B y Cleviprex
de Medicines Company pa-
ra la hipertensién.

Adquisiciones

Segiin la experta de Pictet
Funds Biotech, las grandes
compaiiias farmacéuticas
tienen necesidad de nuevos
productos y pueden comprar
la I+D'de las pequefias com-
pafiias con productos emer-
gentes. La prima media pa-
gada por las acciones en las
principales operaciones en
2008 es del 90%.

“Actualmente, las peque-
fias compaiiias queman rapi-
damente el flujo de caja y ne-
cesitan acceso al mercado de
capitales, por lo que se pue-
den ver forzadas a vender a
una prima menor”, explica
Tang.

Entre el 80%y el 85%dela
capitalizaci6n global del sec-
tor se encuentra en EEUU y
el mejor valor est4 entre com-
paiias que estin entrando en
nuevo ciclo de producto (més
alla de los primeros estadios),
que tienden a ser de tamafio
mediano, entre 1.000 y 5.000
millones de délares, y con po-
tencial comercial atim no muy
desarrollado.

Entel agiliza la gestion de
medicamentos extranjeros

La empresa espafiola de
consultoria, tecnologia y
outsourcing Entel ha de-
sarrollado un nuevo siste-
ma de gestién de medica-
mentos extranjeros para la
Agencia Espanola de Me-
dicamentos y Productos
Sanitarios (AEMPS) con el

que se adapta a las necesi-
dades actuales del orga-
nismo para gestionar las
mas de 40.000 solicitudes
de medicamentos que se
realizan anualmente. El
presupuesto para este pro-
yecto ha sido de 200.000
euros.

La venta de medicamentos
publicitarios cae el 3,1%

Las ventas de medicamen-
tos publicitarios ha bajado
un 3,1% en valor y un 6,5%
emmidadesenﬂesepﬁem—‘
bre de 2007 y el mismo
mes de 2008,segiin datos
facilitados por el director

general de la Asociacién
para el Autocuidado de la
Salud (Anefp), Rafael Gar-
cia Gutiérrez. Esta asocia-
ci6n ha cumplido 30 afios
de existencia y lo celebrard
con varios actos.

La HomeopatiadelaAalaZ,
nuevo libro de MCGraw Hill

Agujetas, catarro, disme-
norrea, hernia, terrores
nocturnos... todas estas
afecciones, entre otras mu-
chas, encuentran tanto su
definicién .como su abor-
daje a través de la homeo-
patia en el libro La Homeo-

patia dela A a la Z, publi-
cado por McGraw Hill y
escrito por Jean-Louis
Masson, médico general y
especialista en homeopatia
y vicepresidente del Cole-
gio Francés de Médicos
Homedpatas.

EuroEspes lanza la primera
tarjeta farmacogenética

El Grupo EuroEspes, es-
pecializado en enfermeda-

des del sistema nervioso
central, ha lanzado la pri-
mera tarjeta farmacogené-
tica, que permitir4 a cada
uno de sus titulares trans-
macogenética alld donde
vaya. De esta manera, la

esa informacién con todos
aquellos profesionales de
la medicina a los que acu-
da el paciente, para deter-
minar la preseripcién de
los formacos més adecua-
da, en funcién de los datos
contenidos en dicha tarje-
ta. El listado se elaborard a
partir de los resultados de
un test genético.

Innovando hoy, damos respuesta a las necesidades de salud de mafana

Los medicamentos maés innovadores son nuestra-principal pricridad: abren nuevas fronteras en el campo del cuidado de la salud y
cubren necesidades no satisfechas. Pero ningtin paciente es exactamente igual 2 otro, Por eso en Novartis vamos mas alla de los
. dltimos medicamentos ofreciendo tratamientos preventivos, alternativas con medicamentos genéricos y programas de acceso a
medicamentos.
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